Reklamna kampan
pre Villa Betula Resort

Pripadova studia




Pomoc v korona krize: Villa
Betula Resort

V aprili a maji sme realizovali komplexnu kampan pre klienta s reStauraciou, penziénom,
kempingom a najvacsim detskym ihriskom na Liptove Villa Betula Resort. Klient zacal
s komunikaciou eSte pred uvolfiovanim opatreni, ale prave v obdobi, ked mnohé rodiny
planuju svoje leto na Slovensku. Ich cielom bolo predstavit mamickam rezort a ponuknut
inSpiraciu na vylet alebo pobyt priamo v rezorte, v ktorom nie je o zabavu a aktivity pre
rodiny s detmi nudza. Skombinovali sme formaty Spravy do internej posty, Halfpage, PR
clanok a Sutaz, ¢o sa nam uz v minulosti aj pri inych klientoch ukazalo ako efektivny
vyber. Vysledky na seba nenechali dlho cakat: "Pri poslednej kampani sme zaznamenali
35 %-ny ndrast objemu dopytov. Ostatnym marketérom by som odporucala poradit sa
o forme propagdcie, kedZe moZnosti je viac ako si myslime," odkazuje Michaela Borovska
z marketingu Villa Betula Resort.

Zameranie: oslovenie cielovej skupiny réznymi formatmi
Trvanie: april - maj 2020
Produkt: rodinna dovolenka s atrakciami pre deti aj rodicov, sluzby rezortu

Ciel: oslovit rodicov, najma mamicky, ktoré planuju rodinny vylet alebo dovolenku na
Liptove

Vysledky kampane

Spravy do internej poSty - open rate 60,23 %
PR €lanok - 1 171 unikatnych citatelov
Halfpage - 407 kliknuti na banner

Sataz - 488 zapojenych pouzivateliek

Priebeh kampane: Spravy do internej poSty sme posielali sucasne so zobrazovanim
bannerov posledny aprilovy tyzden. Obsahom spravy bola moznost rezervovat si pobyt
so zlavou a hlavné benefity rezortu. Klient si objednal 20-tisic sprav.

Na banneroch potom klient pouZil rovnaky vizudl - rezort s atrakciami a pecat "Garancia
vratenia penazi", o prispelo k déveryhodnosti a zaujalo mamicky, ktoré dovolenku iba
planuju a eSte nevedia, ¢o bude v lete. Format Halfpage je dobre viditelny
na dektope i v mobile, zobrazili sme ho 200-tisic krat.
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Napokon sme v polovici maja uverejnili s PR €lanok, v ktorom sa mamicky docitaju
o historii aj su€asnych moznostiach rezortu. Na zaver kampane sme usporiadali Sutaz
0 50% zlavu na rodinny pobyt.
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Vyjadrenie klienta:

Vzhladom k tomu, Ze nds rezort je zamerany na rodiny s detmi, chceli sme oslovit rodicov
a hlavne mamicky, ktoré nds esSte nepoznaju a planuju ¢i uZ jednodriové vylety alebo
dovolenku na Liptove. Prostrednictvom Modrého konika sa ndam krdsne dari oslovovat
mamicky s réznymi akciami a mame preukdzatelne spdatné vézby prdve vdaka tomuto
portdlu. Nasa spoluprdaca je dlhodobd a vdoka skvelému timu aj verime, Ze ostane.
Oceriujem profesiondlny a zaroveri priatelsky pristup so snahou o maximalizovanie
vysledného efektu spoluprdce.

Michaela Borovska, Marketing a event, Villa Betula Resort***

Vyhody kombinacie r6znych reklamnych formatov:

+  Synergicky efekt kampane, vacsi zasah a viacnasobné oslovenie unikatov,

+ kampan mdZete rozlozit do viacerych tyzdnov a oslovit tak rézne pouzivatelky, aj
tie, ktoré nechodia na MK pravidelne,

* vizual aj obsah je vo vasich rukach, ale vieme vam poradit, ¢o funguje najlepsie,
ktoré formaty spolu najviac funguju a ako ich spravne zoradit a nacasovat.
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